Понятие экономического потенциала предприятия

Слово «потенциал» в русский язык пришло из латыни и оно означает силу, мощь. Согласно толковому словарю русского языка под потенциалом следует понимать внутренние возможности. В сфере экономических наук потенциал отождествляют с совокупной способностью имеющихся ресурсов для достижения максимальных результатов хозяйственной деятельности. 
Универсальным индикатором оценки экономического потенциала страны выступает валовой внутренний продукт (ВВП), характеризующий не только нынешний уровень развития национальной экономики, но и специфику ее отраслевой и территориальной структуры, эффективность функционирования отдельных ее сфер, отраслей и регионов, меру вовлеченности в мировые интеграционные процессы и т. п.

Валовой внутренний продукт (ВВП) — это обобщающий экономический показатель, выражающий совокупную стоимость конечного продукта (продукции, товаров и услуг), произведенного в течение года внутри страны в рыночных ценах с использованием факторов производства, принадлежащих как данной стране, так и другим странам. 

ВВП, как и ВНП, рассчитывается тремя методами:

- по доходам (осуществляется суммирование все видов факторных доходов — заработной платы, премий, прибыли, рентных доходов, процентов) плюс два компонента, не являющиеся доходами: амортизация и чистые косвенные налоги на бизнес, т. е. налоги минус субсидии. Сюда не включается выплата процентов по государственному долгу;

- по расходам (суммируются расходы всех экономических субъектов — домашних хозяйств, фирм, государства, иностранного сектора);

- по добавленной стоимости (суммируется стоимость, добавленная на каждой стадии производства конечного продукта). Этот метод позволяет определить вклад различных фирм и отраслей в производство ВВП (ВНП). Сумма добавленной стоимости равна стоимости конечных товаров и услуг.

ВВП (ВНП), рассчитанный в текущих рыночных ценах, называется номинальным, а рассчитанный в неизменных ценах — реальным ВВП (ВНП).

Номинальный ВВП (ВНП) может увеличиваться как за счет роста физического объема всей продукции, так и за счет роста уровня цен. На реальный ВВП (ВНП) уровень цен не влияет. Поэтому реальный ВВП (ВНП) выступает основным показателем физического объема товаров и услуг.

Любое предприятие потенциально способно освоить определенное количество ресурсов и сделать это с той или иной эффективностью. Как оценить экономические возможности предприятия? Какие компоненты входят в понятие экономического потенциала? На каком уровне оценивать его потенциал? Эти вопросы важны для правильного построения и корректировки управленческой стратегии.

Экономический потенциал представляет собой систему возможностей для применения всей совокупности ресурсов и резервов предприятия (материальных и нематериальных, кадровых, денежных и др.) для достижения эффективного функционирования и развития.

Другими словами, экономический потенциал – это те реальные возможности, которые может проявить предприятие в той или иной сфере, причем не важно, были ли они реализованы на самом деле или возможны только гипотетически. Не всегда все возможные ресурсы задействованы одновременно и с необходимой эффективностью, а для разных отраслей производства характерен свой показатель прибыли. 
Поэтому потенциал определяется четырьмя равно важными факторами:

· наличием ресурсов;

· умением их правильно и эффективно применять;

· степенью задействованности имеющихся ресурсов в производстве;

· выбранной формой хозяйственной деятельности.
Экономический потенциал является многоуровневым понятием. Его можно анализировать как на отдельно взятом объекте, так и на более широких массивах, в зависимости от того, насколько обособлены производственные силы:

· государственный экономический потенциал;

· возможности той или иной отрасли;

· региональный экономический потенциал;

· экономический потенциал предприятия.

Потенциал каждого уровня в совокупности определяет потенциал следующего: так, из потенциалов предприятий складываются отраслевые потенциалы, а из них – экономический потенциал всей страны.

