Финансовый потенциал предприятий

Под финансами предприятия следует понимать систему денежных и экономических отношений, отражающих процессы формирования и использования денежных доходов, накоплений и фондов в ходе осуществления кругооборота ресурсов хозяйствующего субъекта. Возникая в результате движения денежных средств и формирующихся на этой основе денежных потоков, они неизменно связаны с функционирование денежных фондов предприятий. 
Финансовый потенциал предприятия в общем смысле понимается его обеспеченность финансовыми ресурсами, которые необходимы для его нормального функционирования, а также целесообразность их размещения и эффективность использования. Чаще всего финансовый потенциал отождествляют с совокупностью финансовых ресурсов, занятых в производственно-хозяйственной деятельности, и возможностью их привлечения в будущем. Также считается, что он определяет способность субъекта хозяйствования к получению денежного капитала и последующему управлению им. Зачастую финансовый потенциал предприятия рассматривается с позиции финансовых возможностей организации. При этом весьма существенная роль отводится его ресурсной составляющей. Финансовый потенциал характеризует не только финансовые возможности предприятия, но и его финансовое положение. 
Финансовый потенциал предприятий – это главная характеристика, связанная с финансовыми возможностями и финансовым положением. От величины финансового потенциала зависят способности фирмы наращивать капитал и получать прибыль, финансировать проекты, осуществлять инвестиции, выплачивать дивиденды и тому подобное. На величину Финансового потенциала влияют стратегические и тактические финансовые ресурсы, находящиеся в распоряжении предприятия. К финансовому потенциалу предприятия относится его собственный капитал, а также привлеченные и заемные средства.
Собственный капитал складывается из средств Уставного капитала, инвестированного организаторами фирмы в самом начале, а также добавочный капитал (полученная прибыль за вычетом обязательных платежей), остатки нераспределенной прибыли прошлых периодов, специально созданные на «черный день» страховые и резервные фонды, дебиторская задолженность, создаваемые на некоторых фирмах фонды социального развития коллектива.
К привлеченным и заемным средствам относятся: полученные кредиты и займы, средства по договорам страхования (включая страхование рисков от форс-мажора и коммерческих рисков), дополнительные эмиссии акций и продажа облигаций, все виды кредиторской задолженности фирмы.

Вся совокупность этих средств составляет финансовый потенциал. Однако, все эти составляющие финансового потенциала предприятия неравнозначны, они используются и оцениваются по-разному. При их оценке учитывают эффективность использования финансовых средств, структуру баланса предприятия (соответствие доходов и расходов), его финансовую устойчивость, вероятность банкротства, ликвидность финансового потенциала. Например, величина ликвидности финансового потенциала предприятия – это возможность за минимальный срок получить финансовый ресурс в виде денежной наличности.
Механизм оценки финансового потенциала хозяйствующего субъекта предполагает необходимость прохождения ряда этапов. 
1. Определяется уровень финансового состояния предприятия. 
2. При помощи соответствующих коэффициентов определяются ликвидность, платежеспособность и финансовая устойчивость субъекта хозяйствования. Данный этап осуществляется посредством подготовительной и расчетной стадий. 

3. Оценка финансового потенциала предприятия по критерию его инвестиционной привлекательности, для чего проводится комплексный анализ финансовой отчетности и коммерческой репутации организации. 

4. Анализ системы управления финансами хозяйствующего субъекта и ее эффективность. К этому процессу привлекаются эксперты. 
5. Определения типа финансовой устойчивости предприятия, что позволяет определить финансовую зависимость компании и ее изменение. 
На основе последовательного проведения пяти вышеописанных этапов составляется общее заключение о финансовом потенциале предприятия.

